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„Dem Verbraucher muss im Beratungs-
gespräch klar sein, ob er es mit einem 
Vermittler zu tun hat, der vom Verkauf 
von Finanzprodukten profitiert, oder mit 
einem unabhängigen Berater, der von der 
Beratungsleistung lebt (Honorar) und der 
Finanzprodukte entweder überhaupt nicht 
verkauft oder hieran nichts verdient.“

(Ilse Aigner · Bundesministerin für Verbraucherschutz)



Mehr als 80 Prozent des Anlageerfolgs werden

durch die richtige Aufteilung des Vermögens  

auf die verschiedenen Anlageklassen erzielt.

Für den langfristigen Erfolg ist es für Anleger

daher wichtig, die richtige Portfoliostruktur  

zu wählen.

Das optimale Verhältnis zwischen den  

einzelnen Anlagemöglichkeiten ist individuell  

und in hohem Maße von Ihrer eigenen  

Risikobereitschaft abhängig.

Es geht um Ihr Vermögen und um Ihr Risiko.

Niemand kann bessere Entscheidungen treffen,

als Sie selbst.

Optimale Betreuung bedeutet maximale

Aufklärung und absolute Transparenz, zu der  

vor allem die Offenlegung der Vergütungs- 

struktur gehört.

Denn: der Anlageerfolg wird maßgeblich von den

Kosten um die Vermögensanlagen beeinflusst.

Thomas Wegner

AN  L AGE   B ERA  T U NG
•	N eutrale Anlageberatung auf Honorarbasis

•	R egelmäßige Informationen  

	 und Beratungsgespräche zu Markttrends

•	A usführliche, quartalsweise Dokumentationen 

	 zur Entwicklung Ihrer Anlagen

•	A ltersvorsorgeberatung

•	 Vollständige Unabhängigkeit 

	 gegenüber Produktanbietern

•	E rstattung von Bestandsprovisionen

V ERS   I C HER   U NGS   B ERA  T U NG
•	N eutrale, objektive Beratung auf Honorarbasis

	 (keine Vermittlung)

•	A nalysen über Kapitalversicherungen

	 (LV, RV, Riester, Rürup, BAV ...)

•	 Vollständige Unabhängigkeit  

	 gegenüber Versicherungsgesellschaften

V ERM   Ö GENS    B E T RE  U U NG
•	G emeinsame Risikoprofilermittlung

•	G emeinsame Definition der Anlagestrategie

•	E rörterung der Chancen und Risiken

	 relevanter Anlagemöglichkeiten

•	A uswahl und ausführliche Erläuterung

	 geeigneter Produkte

leistungen

N e ut  r a l 
… weil kein finanzielles Interesse besteht, Ihnen  

ein bestimmtes Produkt zu vermitteln.

Sie als Kunde vergüten die reine Beratungsleistung

mit einem Honorar, wie beim Rechtsanwalt oder 

Steuerberater.

Und zwar unabhängig davon, ob Sie sich für einen 

Vertragsabschluss entscheiden. Nur so kann eine 

wirklich neutrale Beratung durchgeführt werden.

U n a b h ä n g i g 
… weil gesetzlich geregelt ist, dass der Berater keine 

vertragliche Bindung mit einem Anbieter oder einem 

Vermittler eingehen darf.

U m fa s s e n d 
… da der Berater über einen anbieterübergreifenden 

Marktüberblick verfügt.

Die konsequente Analyse von Produkten und

Anbietern bildet die Grundlage für die Anlage und

Versicherungsberatung.

ANLAGE- UND 
VERSICHERUNGS-
BERATUNG

Ihre 
Entscheidung


